Technikum – Technik handlowiec
 
	Przedmiot
	Klasa
	Podręcznik

	Wiedza o towarze
	I – II
	K. Kocierz; M. Misiarz. Prowadzenie sprzedaży. Tom 1. Towar jako przedmiot handlu”.

Wyd. WSiP

	Przedsiębiorstwo w handlu
	I – II
	Praca zbiorowa. Przedsiębiorca w handlu. Wyd. eMPi2

	Podstawy działalności gospodarczej
	I – II
	T. Gorzelany; W. Aue. „Prowadzenie działalności gospodarczej” Wyd. WSiP

	Statystyka w handlu
	I
	R. Seidel. „Statystyka. Wyd. eMPi2

	Język obcy zawodowy –

język angielski
	II – III
	D. Cotton; D. Falvey; i inni. „Market Leadre, Pre – intermediate. Business English

Cours Book”. Wyd. Pearson Longman

	Organizacja i technika sprzedaży
	I – III
	E. Strzyżewska; I. Wielgosik. „Organizacja i technika sprzedaży. Tom 2. Wyd. eMPi2

	Towaroznawstwo w handlu
	II – III
	K. Kocierz; M. Misiarz. Prowadzenie sprzedaży. Tom 1. Towar jako przedmiot handlu”.

Wyd. WSiP

	Obsługa klienta
	I – III
	I. Wielgosik. „Obsługa klienta. Tom. 1. Wyd. eMPi2

	Pracownia sprzedaży
	I – III
	M. Pańczyk. „Pracownia sprzedaży”. Wyd. eMPi2

	Pracownia informatyczno – handlowa
	I – III
	U. Łatka. „Organizacja i technika pracy biurowej”. Wyd. WSiP

	Marketing w działalności handlowej
	III – IV
	H. Szulce; M. Florek i inni. „Marketing w działalności handlowej. Wyd. WSiP

	Komputer w zarządzaniu
	III – IV
	A. Komosa. „Samouczek programów INSERT GT”. Wyd. Ekonomik

	Symulacja firmy handlowej
	III – IV
	Z. Mielczarczyk. „Dokumentacja ekonomiczno – finansowa”. Wyd. WSiP


